FISA DE POST Nr. 

Organizatia: SC ……………. SRL
Denumirea postului: Director de vanzari 

Codul COR: 
Titularul postului: 

Scopul postului ,activitati principale si responsabilitati :

Directorul de vanzari se ocupa cu vanzarile intr-o companie mare sau o firma mare. Acesta lucreaza in productie sau in departamente mari de vanzari.

ATRIBUŢIILE POSTULUI

· sa informeze clientii cu privire la noile produse; 

· sa ofere clientilor produse noi; 

· sa faca cercetari de piata si sa evalueze rezultatele si sa traseze planuri pentru activitatile viitoare de vanzari, tinand cont de aceste date. 

In functie de natura produsului pus in vanzare, directorul de vanzari poate face vizite la clienti si la cumparatori pentru stabilirea nevoilor lor si pentru a le descrie produsele puse in vanzare. 

Directorul de vanzari este implicat in reclama pentru produse, pregateste spoturi publicitare si de obicei incheie contracte cu agentii de publicitate pentru promovarea produselor. 

Sunt obligati sa raporteze regulat la conducerea firmei cu privire la vanzarile facute. Directorii de vanzari trebuie sa comunice permanent cu echipa de vanzari si cu celelalte departamente, in special cu sectiile de productie.

DESFASURAREA ACTIVITATII

· in birouri 
· incaperi similare, dar daca este nevoie si la clienti sau la locurile de vanzare si productie.
RESPONSABILITAŢILE POSTULUI DE MUNCA
In raport cu aparatura şi materialele utilizate:

· tehnologia computerizata, 

· telefonul, 

· faxul, 

· eventual alt echipament de birou.

CERINTELE POSTULUI

Studii necesare: 

· facultate sau cel putin de liceu cu specializare in marketing.

APTITUDINI SI DEPRINDERI NECESARE:

· sa cunoasca foarte bine piata si operatiunile de pe piata. 
CONDIŢIILE POSTULUI DE MUNCA
· Program de lucru:  
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